“DORMY HOUSE"” Y PIScCINA DEL HINDG COUNTRY CLUB

Bs. AIRES, AGOSTO 1944

NUESTRA ARQUITECTURA

» »

FRANQUEO PAGADO
CONCESION N©° 291

TARIFA REDUCIDA
CONCESION N© 1089

Correo
Argentino
Casa Central




PRECISION-CALIDAD

GUAL que los acfuales instrumentos de guerra, los acce-

sorios “L.U.” ofrecen estas dos caracteristicas fundamen-
tales. Hacen honor a toda obra en la que estan colocados.
Por eso, sefior arquitecto, usted debe especificarlos para em-
plearlos en el edificio que estd proyectando. Se ascgura asf
un propietario agradecido.

@ Accesorios Niqueladosy @ Valvulas y Robinstes
Cromados para Instala- para instalaciones de
ciones de Bafios.

@ Canillas y Llaves de Pa-

so para Instalaciones ' ® Articulos para Servicio
Sanitarias. Contra Incendios.

Vapor y Calefaccién.

LA MARCA DE CALIDAD

4@

“4CIONES

En venta en las mejores casas del ramo
SOCIEDAD ANONIMA FUNDICION Y TALLERES

LA UNION

- INDUSTRIA ARGENTINA DE CALIDAD




FUNDICION ESMALTADOS

INSUPERABLES POR L CALIDAD DE LAS MATERIAS PRIMAS
EMPLEADAS EN SU FABRICACION.

En un surtido de mds de sesenta productos, hallara el profesional el modelo mdas adecuado
a las necesidades de la moderna construccion.

CHACABUCO 132

T A M E T , BUENOCS AIRES
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GRAN FABRICA oe BALDOSAS TIPO MARSELLA -TEJAS v LADRILLOS PRENSADOS v HUECOS
QRO EXPOSICION INTERN,,
ot = =

—

ESCRITORIO ¥ ADMINISTRACION

SANTAFE882-ROSARIO

u.r 22936

EMPLEE EN SUS OBRAS
TEJAS Y BALDOSAS
Premiadas con el Primer Gran premio en la

Exposicién de la Industria Argentina 1933 - 34 A l— B E R D I

ORGULLO DE LA INDUSTRIA ARGENTINA

o PRECIOS, MUESTRAS E INFORMES:
Administracién: SANTA FE 882 - U. T. 22936 . ROSARIO
Dii 8 158 butde s e s o al Representante en Buenos Aires:
JOSE M. DIANTI - Rivadavia 10244 - O. GUGLIELMONI
O. GUGLIELMONI . Av. de Mayo 634 AVDA. DE MAYO 634 - (Piso 1°) . U. T. 34-2792 . 2793

JUAN PREDA - Garmendia 4805 ,
EN VENTA EN TODAS LAS CASAS DEL RAMO

EN INTERES DE LOS
CONSUMIDORES DE HIERRO

para estructuras de hormigon armado y otras aplicacio-
nes, asi como por la seguridad de las obras que ejecutan
los senores Ingenieros, Arquitectos y Constructores.

ROGAMOS SE COMPRUEBE

si el Hierro que se les entrega como procedente de
nuestra aceria es realmente de ese. origen.

Nuestros aceros producidos por el sistema de fusion
Siemens-Martin, son homogéneos, de resistencia uni-
forme y constituyen una.garantia de eficiencia y calidad. .

LA CANTABRICA

SA MILyC.
755 - MORENO - 765 BUENOS AIRES

NUESTRA =
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ESTA EXPRESION, RARA EN NUESTROS TIEMPOS,
SERA COMUN DENTRO DE DOS O TRES AROS....

AV. DE MAYO 1302
IA U. T. 37 - 1081
BUENOS AIRES

DI TELLA LTDA.
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AZOTEAS IMPERMEABL

Con fieltros y techados
“KREG-0-FALT" Y “RU-BER-0ID’

Impermeabilizacion garantida con nues-
tros Techados y Fieltros de Industria
Argentina e importados.

*

Personal especializado para colocaciones
en residencias particulares, editicios comer-
ciales y fabricas.

7

KREGI.INGER LipA.

COMPANIA SUDAMERICANA S. A.
CHACABUCO 151 BUENOS AIRES U.T.33Av.2001-8




E gran calidad de los barnices
Sherwin-Williams, que aseguran
su superioridad, reside en que las resinasy
alcoholes que entran en sus formulas cien-
tificas'y secretas son preparados, desde hace
mas de 75 afios, por métodos propios y se-
guros. Por eso los profesionales y propieta-
rios prefieren los barnices Sherwin-Williams.

Ademas de los dos barnices que se detallan
abajo, Sherwin-Williams ofrece, también,
para les trabajos que no requieren la ma-
xima calidad y terminacion, los barnices
para exteriores ¢“V-93"" y ««Carriage’’ y, para
uso en interiores, los barnices ¢Scar-Not”’
y ‘‘Flatting”.

“El Rey de los barni- es un barniz palido,

ces’’ es un tipo superior para exteriores, por su de secamiento rapido, especial para interiores,
gran resistencia a los cambios atmosféricos, muebles y pisos. Produce un acabado hermoso,
al sol, la nieve, la arena, etc. elastico y durable.

Para toda obra de car- Eficaz protecciéon contra Por su gran elasticidad y Indicadisimo para mue-
pinteria barnizada ex- los efectos destructores resistencia al duro trato bles por su resistencia al
puesta a la intemperie, del agua de mar, la arena resulta insustituible pa- agua caliente, el alcohol
‘“Rex-Par’’ es lo mejor! vy los vientos salitrosos. ra el barnizado de pisos. y los jugos de frutas.

UN ACABADO PARA CADA SUPERFICIE

Solicite informes: ¢

SHERWIN WILLIAMS ARGENTINA S. A

Oficina de Ventas: Corrientes 222 - U. T. 32 (Ddrsena) 3045 - Buenos Aires.
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No es tan sencillo hacer
PROYECTOS
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Mientras Atma crea articulos (-Ie(‘lu( 0s de vzu;.lcl(-rhllcas exclusivas

(levt,s montadas sobre gomay onld('l()fs/v’fa Licos, t’lC) olros
“industriales”, que no tienen- (‘apir(‘ldd(l ))u-zr hdccr algo nuevo, creen
poder imitarlos repro(lu(mndo‘ziprm(lm(uldn/vnw sus formas y fabriedn-
dolos con materiales de Laracmn,ylcas eléctricas distintas.

Vd., Sr. Arquitecto, sabe que el resultado que dan

esas imitaciones no es igual. Exija, pues. de su contratista

la colocacion de articulos ““ATNMAT Defienda asi su
|n’«'>li‘.’in v osus ointereses profesionales.
ARTICULOS ELECTRICOS SRS YT Ind.

SON TECNICA Y ESTETICAMENTE SUPERIORES




NEWALLS PAXTILES

Marca chistrada

Colocadas en un puesto de control subterraneo en la Ciudad de Londros,

para amortiguar Yy absorber los ruidos producidos por los Raids Aecreos

T

Esta fotografl'a muestra ¢l material Newalls Paxtile :ulnp-
tado i las necesidades de la guerra en Inglaterra. Fue colo-
cado en el cielo raso de este puesto de control, para amorti-
guar y absorber los ruidos producidos por los Raids Aercos.
El material Newalls Paxtile fue disciado especialmente
como material de acistica para ser emplecado en Cinematé-
grafos, Teatros, Salas de Transmisiones Radiotelefénicas,
Auditoriums, etc., etc., asi como tambien para ser colocad:‘-
en corredores, galerfas, etc., etc., dohde se dcsca corrcgir
la acdstica y reducir los ruidos.

Siendo el Newalls Paxtile fabricado enteramente de amianto,
es incombustible y contra toda clase de insectos.

En nuestro catilogo titulado “Reduccién de Ruidos” Y
“Tratamiento de Actstica”, l'xzy una serie de detalles refe-

rentes a su aplicacién etc., etc., y gustosamente remitiremos
un ejemplar libre de todo gasto al que lo solicite,

NEWALLS INSULATION COMPANY LTD. county pumam ... .. motarenes

Unicos Distribuidores en la Rep. Argentina: Repr senlanie para Chile, Perii, Bolivia, Representante para las Rep. Arg., Paragusy y Uruguay)
ARNOTT & Cia. S. R Ltda. Ecuador y Colombia. J. B ERTOLA
P. Colon No 482 - Buenos Aires A. DODSON, Casilla 2130, Santiago, Chile Bmé, Mitre 544 « Buenos Aires-




‘18Nd SVIvS

..en edificios modernos y con-

%// N . //,/,//m W/N,//ﬂ,/w AW
///., a//ﬂ////,////,//,w ) ////////,/ //////z,ﬁ N
%/ N ,///////M// ,//%//////////W ,//////// /////////

\ /
"N
oy \ N QW AN / /

. ,///////////4 7//// ,,,,,,,,,,,,,,,, ,,,7 N / //////////////////
.,;5,,,//, ,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,,, //,/H/////////,//// /ﬂ//%//,////////

,,.,/,/,,/,/N///MV////////, /y///////// ,,,,,,, /W//////// ,////////// //W////

/ﬂ/// ,/../../,.,. ////////////////// ,,/, ,,/// ,,.,,

~

S

fortables, que no estén instalados

con accesorios cromados de nues-

tra marca. Es ésta una consecuen-

cia de la invariable alta calidad

que consagra a nuestra produccion.

SON ARTICULOS NOBLES
INDUSTRIA ARGENTINA

o
=
<
=
=
ke
(=]
7))
<
7))
<
(&)
7))
<
and
7))
<
a
=)
-
4
b
<
i
4
kad
>

Capital:
m$n. 1.680.000.--
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ESTABLECIMIENTOS
METALURGICOS

3389 y 3312 » Exposicién: BELGRANO 502 - Bs. As.

Administraciéon-Ventas y Talleres: ARRIOLA 154/58 (Suc. 37, Rto. 1)

U.T. 61,

187
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Cuando la importacién se normalice, cuando la in-

dustria y el comercio puedan fabricar y vender
abundante y econdémicamente los aparatos eléctricos
que ahora escasean, las aplicaciones de la electri-
cidad — Alumbrado, Calefaccién, Refrigeracién, Acon-
dicionamiento de aire, Fuerza motriz — serdn mas
que nunca apreciadas y requeridas. Los inmuebles

mejor equipados produciran entonces mayor renta.

Sr. Profesional: prepare sus obras de hoy para la
vida de mafanal Sus clientes se lo agradeceran. ..
Y utilice los servicios gratuitos de nuestra Oficina de
Asesoramiento, cuyo personal técnico especializado le
ayudard a prever y solucionar lo concerniente a las
aplicaciones eléciricas. Sin compromiso alguno para

Ud., sirvase consultarnos.

COMPANIA ARGENTINA DE ELECTRICIDAD §. A.

Av. Pte. R. Saenz Peia 812 U. T. 34 Defensa 6001
Oficina 112 Internos 5 y 20

—







Muebles
Tapicerias

Decoraciones

Tendiil Hnos.

Unicamente

Avenida Alvear 1552
U. T. 41 -3366 y 1369

CATTANEO

CORTINAS DE MADERA

Proyeccién a la Veneciana

SISTEMA AUTOMATICO

118 1“
en

PERSIANAS PLEGADIZAS

AMERICANA
“Ventiru X

EXPOSICION Y VENTAS

GAONA 1422 +« U.T.59, Paternal 1655

LA MAS CALIFICADA SELECCION

de especialidades
para la construeeion

/LO MEJOR

3/, quese importa yse

produce en el pais

En defensa de sus intereses

constiltenos antes de preparar

los presupuestos o decidir sus
adquisiciones.

AGAR.CROSS: (9,

BUENOS AIRES © ROSARIO e B. BLANCA e TUCUMAN e MENDOZA

<

NUESTRA = ===

] 9 O ARQUITECTURA

AGAR, CROSS & Co. Ltd.

le ofrece en incomparables
condiciones de precio y calidad :

Mosaicos “Tudor” - Azulejos y
Mayélicas ingleses - Bombas de
todas clases - Artefactos sanitarios
- Ascensores eléctricos - Materia-
les “Eternit” de asbesto cemento -
Techados “Agartech” - Materiales
aislantes “Treetex” - Acondiciona-
miento de aire “York” - Refrige-
racion comercial “York™ a Freén -
Magquinaria frigorifica - Pistas de
patinaje sobre hielo - Calefaccion
central “Ideal” - Maquinas “Em-
pire” para lavado mecanico de
ropa, motores eléctricos, ete., etc.




INTIMIDADES
pE LA Pintura

Reveladas por primera vez a los Sres. PROFESIONALES

ALBATROS

(7)

Preparada bajo riguroso control y con todos los re-
cursos del progreso de la técnica, ahora la pintura esta

Lista Para
Kl Triunfo!

Aprobado el examen priactico final, las pinturas, esmal-
tes, lacas y barnices Apeles, estin listos para el triunfo.
Solo falta envasarlos en recipientes adecuados, operacion
en la cual todavia interviene la incansable exigencia de
los técnicos.

///////

/La operacion se realiza en grandes, comodos y
fiiL" limpios locales llenos de tuberias y grifos por
< J*1*] donde fluyen los diferentes tipos de pintura. Las

:|1| latas vacias se revisan y limpian una por una,
quitandoles hasta las menores particulas de polvo. El
aseo mas estricto domina en el ambiente. jParece que
se estuviera envasando comestibles!

El nGmero clave de control que corresponde a
3“&/\la muestra del *‘Salén de pruebas’, se estampa
4= a punzon sobre las tapas, como constancia de

la calidad rigurosamente probada. A eso se debe

que los productos Apeles sean siempre parejos, siempre
iguales, siempre resistentes, siempfe buenos! Hay con-
ciencia en la eleccion de las materias primas, conciencia
en su preparacion, conciencia en los colores empleados,
conciencia en las pruebas y conciencia en el acto de en-
vasar. Por eso las pinturas de Apeles son pinturas vivas,
pinturas de confianza.

Recuerde usted los detalles que forman la calidad Apeles,
cuando pida presupuestos o cuando necesite pinturas,

lacas o barnices.

Lea nuestro iltimo capitulo: Cumple Su Deber.

PINTURA

Revitaliza =~ Alegra - Protege - Resiste!

SUPER ESMALTE BRILLANTE (30 colores) -~ ESMALTE Y LACAS SiNTETICAS

(40 colores) - PINTURA BRILLANTE (30 colores) - PINTURA ANTICORROSIVA

MINERYA (14 colores) - PINTURA AL AGUA (40 colores) - TINTES DE LUSTRE
PARA MUEBLES Y MADERAS (8 colores).

Un buen consejo:

Al comparar presupuestos de pinltura, no
tenga en cuenta solamente el precio: Déle tam-
bién mucha importancia & la serieded de la em-
presa, a la excelencia de la mano de obra y a
la calidad de la pintura a emplearse.

PRUEBAS AL CANTO:

ﬁ\
muuu _l i
I

i

AT R e
B M oo

Moderna, amplia y suntuosa sede del Club de Gim-

nasia y Esgrima de Buenos Aires, en cuyos diversos

locales se utilizaron con éptimos resultados Pinturas,
Barnices y Esmalies APELES y Minerva.

. eescrrecessesss APELES S, A. - Pinturas, Esmaltes y Barnices. - Crespo 2759 - Bs. Aires - U. T. 61 - 007 ] enm————

==  NUESTRA
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OTIS

T T T T '
incondicionalmente contra humedad ¢

INFILTRACIONES

de agua, aceites, petrdéleo, etc., etc.

FRAGUE NORMAL
FRAGUE RAPIDO Y

ULTRA RAPIDO

DELLAZOPPA

CHACABUCO 175 o S.A-c- e BUENOS AIRES

EMBLEMA SUPREMO EN ASCENSORES

OTRO ESTABLECIMIENTO INDUSTRIAL
QUE ADOPTO CALIDAD

DEJELO A NUESTRO CARGO
El frente de este moderno edificio de la Compaiiia

de Chicle Adams, de Buenos Aires, fué revestido NOSOTROS LE RESOLVEREMOS
con Cemento Blanco ATLAS. EL PROBLEMA

GRATUITAMENTE

CONSULTORIO LUMINOTECNICO
LACO

SOCIEDAD ,ANONIMA

ENRIQUE CARPENTER

SAN MARTIN 687
U. T. 31- 8058
BUENOS AIRES

b4

PASEO COLON 532-U. T. 33 - 8271 - BUENOS AIRES

NUESTRA = ==
] 92 ARQUITECTURA




simplex

DURCELANA

mas higiene y mayor duracién

PORCELANAVITRIFICADA
INDUSTRIA ARGENTINA

RUM
DURCELANA

FERRUM

AP21
Percha doble

ASO01
Porta - esponja

ABO 1 Jabonera
con agarradera

Los grandes
beneficios de la
DURCELANA
- porcelana vitrificada - ya han
sido unanimemente apreciados
por sus extraordinarias virtudes:
maxima tenacidad, notable
blancura y minima porosidad,
cualidades que garantizan una
mejor higiene y mayor duracién!

BJA 4B - Bidet
“JACHAL"

B LRT3B-Lavatorio a pedestal
| “RETIRO"

Y también:

Inodoro "LIMAY" - Inodoro "ESQUEL"
Inodoro "TRAFUL" - Inodoro "ATUEL"
Mingitorio “TRIA"

Lavatorio “CABALLITO”"

Lavatorio "BELBRANO" F‘
Lavatorio "PARQUE" %
Lavatorio "FLORES”
Lavatorio "CONSTITUCION"
o

SOLICITE CATALOGO

UN PRODUCTO DE/

Administracion y Fabrica: T Exposicion:
ESPANA 402 - 600 CHACABUCO esq. ALSINA
Avellaneda Buenos Aires

— NUESTRA
ARQUITECTURA | 93
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LAS OBRAS DEL CEMENTO

“"SAN MARTIN"”

EN LA CIUDAD DE AZUL (F ¢ s)

Colén y Alsina. - Propioctario: sefior Enrique Loustau.
Arquitectos fores Elas J. Dhers y Hugo Garbarini.
sefiores Toscano, Lattanzi y Barbetti.

Constructores

Avenida 25 de Mayo 476. - Propietario: sefior
Francisco Toscano (nijo). - Constructores:
sefiores Toscano, Lattanzi, y Barbetti.

ﬁk alta calidad uniforme que caracteriza al cemento portland
“SAN MARTIN” desde hace un cuarto de siglo, ha sido comprcbada

por millares de profesionales de la construccién que lo han empleado

con preferencia para realizar sus mejores obras, sélidas, seguras y

permanentes. Ilustran esta pigina algunas obras construidas con
Humberto I* y Centenario. - Propiedad: Sociedad Rural de cemento “SAN MARTIN”, en la moderna ciudad de AZUL (f. C.5)

COMPANIA ARGENTINA DE CEMENTO PORTLAND

RECONQUISTA 46 (R. 3) - BUENOS AIRES SARMIENTO 991-ROSARIO

Azul Arquitectos: Sres. Blas J. Dhers y Hugo Garbarini.
Copstructores: sefiores Toscano, Lattanzi y Barbetti.

2138+

i
_Conatt S
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Colén entre Alsina y San Martin. - Propietario: Gran Hotel Azul S. A. - Arquitectos: sefiores
0-1101 Blas ]J. Dhers y Hugo Garbarini. - Constructores: sefiores Toscano, Lattanzi y Barbetti.

Empleando un cemenio portland de alta calldad unijorme se obtiene mejor hormigdan

NUESTRA = ==
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nuesl'ra arquitectu r::l;;;._@i;;,{~

UENOS AIRES

TARIFAS: Suscripcién anual, en la Argentina $ 1200; en el exterior $ 1500. Numeros

suelios, en la Argentina $ 1.20; en el exiranjero $ 1.50. — Numeros atrasados $ 200

Regisiro Nacional de la Propiedad Intelectual N° 138252 ESTRADA Y CUENCA, ARQS. — El Hinda

Country Club.
El local Social.
El "Dormy House”
La Torre-Mirador
Las Caballerizas.
El Pabellén de Polo.
La Casa de Palos.
Viviendas Particulares.

ALFREDO P. ETCHEVERRY, ARQ. — Pequena
Casa en Florida.

HECTOR CIVELLI, ARQ. — Casa de Renta
de Dos Plantas.

NUEVAS ESTACIONES DE SERVICIO.
El Comercio Dard Fcrmas a las Nuevas
Estaciones de Servicio.
Una Estacién para un Aeropuerto Muni-
cipal.
Una Estacién para un Centro de Compras.

Estacién para una Hosteria Situada scbre
el Camino.

NOTAS VARIAS.

s —— e ——————————

\ DIRECCION DE LOS COLAB RADORES E }ESTE NUMSRO v

5 i

Estrada y Cuenca, Args. - San Martin 424.
Aliredo P. Etcheverry, Arg. - Av. R. S. Pefha 651.

A G o s T o D E 1 94 4 Héctor lCiveHi/ Arq. - Avda. de Mayo 1035.




EL HINDU COUNTRY CLUB

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.

Los vonceptos de ciudad y campo que frecuentemente se
presentan como antagonicos, son en realidad dos polos de
atraccion para las inquietudes del espiritu humano. Aque-
lla representa, con su concentracion de riquezas, de po-
sibilidades, de cultura, de refinamiento, la ultima sintesis
de todos los esfuerzos de la especie en una marcha ininte-
rrumpida hacia una vida de mas posibilidades para todos.
El campo, en cambio, se liga a lo que hay de esencial, de
instintivo, en el hombre, el que se siente irresistible y
estrechamente vinculado a la naturaleza, de la que forma
parte.

No es, pues, sorprendente, que el hombre de la campana
piense en algunos dias de vacaciones en la ciudad, como
un descanso para sus rudas labores y como un paréntesis

Plano de conjunto de los edificios y campos de juego.

para el relativo aislamiento en que vive; ni que el hombre
de la gran ciudad saboree por anticipado la perspectiva
de unos dias de reposo campero, sustraido a los ruidos,
el movimiento afiebrado y la tensién nerviosa de su vida
diaria.

La imposibilidad de permitirse unas frecuentes aunque cor-
tas vacaciones reparadoras por el alejamiento de los lu-
gares apropiados, llevé en otros paises a la idea del “coun-
try club”, el que no sélo brinda en el cuadro de la na-
turaleza las ventajas de la vida a pleno aire libre, sino
también las comodidades de la vida moderna, la oportu-
nidad de una amable compania y finalmente la de prac-
ticar el deporte favorito, antidoto inventado por el hombre
civilizado para contrarrestar los males de la vida sedenta-

i
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ADMINISTRACION ¥ CASA DE PALOS

CANCHAS DE TENNIS

VIVIENDAS PARA S0CIOS

LOTES DESTINADOS A VIVIENDAS

ESCALA . 1:7500

- T & M o

—




Vista desde el mirador de la torre de agua hacia el grupo de vivienda individuales.

ria que indudablemente contraria los intereses de su salud
v su propia idiosincracia.
®

En estas paginas publicamos, en detalle, las nuevas insta-
laciones de una institucion de esta naturaleza: las del
Hindd Country Club, situadas en la proximidad de la
Estacién Don Torcuato de los FF. CC. del Estado. Kl
Hinda Club, originado en la iniciativa de un grupo de
amigos, fué al principio un club de de-
portes de la ciudad y llegé a su mayoria
de edad cuando inauguré su moderno lo-
cal de la calle Pedro Echague, el que fué
proyectado por el Ing. Antonio U. Vilar
y oportunamente publicado en esta revis-
ta en Abril del ano 1932. Pero habia en
sus dirigentes la ambicién de cosas ma-
yores y no cejaron en sus empeiios hasta
que el proyecto se convirtié en la reali-
dad que aqui presentamos.

Rara vez una obra de tanto aliento es el
resultado del esfuerzo de una sola perso-
na. Y este caso no es excepeion a la regla,
yva que contribuyeron con su pensamiento
y su trabajo, todos los que, en las distintas
épocas, formaron parte de la Comision
Directiva. Pero también es cierto que de-
tras de estas empresas de tendencia idea-

Vista parcial de la cancha de golf.

lista, hay siempre un hombre de condiciones excepcio-
nales; hombre que dirije, que coordina y que guia, sin
pretender imponer siempre su pensamiento; que trabaja
y aue hace trabajar a los otros, excitando a la accion y
dejando a cada uno plena autonomia. En una palabra,
un hombre que siempre tiene solucién para todos los pro-
blemas y con quien es un gusto trabajar en colaboracion.
En el Hinda Club ese hombre ha sido Don Francisco A.




Borgonovo y nos ha parecido que sus 25 anos de tarea,
bien merecian estas pocas palabras con cuyo sentido es-
taran de acuerdo todos los socios del Club y especialmente

sus colaboradores inmediatos.
(]

El terreno disponible, situado a unos
37 kilémetros del centro de la Capital,
tiene una extension de 84 hectareas,
una preciosa arboleda (que ha sido re-
ligiosamente conservada y atun aumen-
tada) y habia sido objeto de un plan
previo de urbanizacion por el Ing. An-
tonio U. Vilar, plan que ha sido respe-
tado en sus lineamientos generales, y
que preveia la ubicacién relativa de los
centros de los distintos deportes que se
practican alli.

Encargados los Arquitectos Adolfo J.
Ectrada y Alberto R. Cuenca de pro-
yectar las estructuras necesarias para
albergar las diferentes actividades que
habian de desarrollarse, conceptuaron
que la vastedad del programa exigia la
adopcion de un tipo de construccién
que resultara eficiente y econémico y
que al mismo tiempo se adaptara al

paisaje del que habria de formar parte. Ello condujo a la
adopcién del techo de paja prensada para los edificios,
que garantiza una buena aislacion térmica, es econdémico,
liviano y puede colocarse con rapidez, aparte de que per-
mite emplear estructuras livianas de sauce alamo.




ge” con una gran piscina de natacién
al frente.

La idea que ha guiado el proyecto ha
sido la de que los socios pudieran vi-
vir en el Club, por periodos mas o
menos largos; a ese fin se han previsto:
a) los dormitorios del “dormy house”
que pueden ser arrendados por los so-
cios en los meses de verano, cuando
la actividad es mayor; b) dormitorios
en la planta alta del edificio social,
donde en los meses de Invierno es mas
facil, por razones de concentracion,
brindar servicios generales, de calefac-
cién, ete.; ¢) una franja de terreno,
que bordea la cancha de golf, don-
de los socios pueden adquirir lotes y
conciruir sus propiedades privadas de
acuerdo a sus gustos y necesidades. Se
ha dividido esa franja con un trazado
regular para permitir un mejor apro-
vechamiento del terreno y evitar las par-

8

Los edificios levantados y euyas caracteristicas principales celas de formas complicadas, y las calles de recorridos ca-
se describen en las paginas que a cada uno corresponden, prichosos. Como puede verse en la primera fotografia que
son: el edificio principal o social, un pabellén de polo, publicamos en esta nota, el conjunto de casas produce una
rughy y hockey, una caballeriza, el depdsito de palos y impresion de orden y tranquilidad, tan de acuerdo con el

administracién, la torre-tanque y mirador y el “dormy hou- caracter de las actividades que alli se desarrollan.
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En estas cuatro paginas se
muestra el edificio principal o
social, cuyo nucleo primitivo
perteneciera al Don Torcuato
Golf Club; fué ampliado de
acuerdo a las necesidades del
presente y teniendo en cuenta
una prudente previsién para el
futuro, duplicandose la super-
ficie original. Aqui se ha con-
seguido unir lo existente con
lo nuevo y en esa tarea los
arquitectos han gozado del be-
neficio de la identidad de des-
tinos, que al imponer semejan-
te caracter e iguales condiciones
de ambiente y funcionamiento,
han facilitado la tarea de fu-
sion de ambas estructuras

El bar del edificio social.

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.




El comedor en el edificio social.

en una unidad homogénea y coherente.
La antigua y la nueva construccién se unen
a través del bar, que tiene facil acceso desde
los vestuarios y el comedor y desde la gale-
ria existente, que se prolongé conservando
la misma altura y caracteristicas ya tradi-
cionales, hasta la entrada lateral que da
acceso a los vestuarios de hombres, dupli-
cados en su capacidad, al bar, al comedor,
al vestuario de ninos y a los dormitorios
del piso alto para los socios desde los cua-
les se disfruta de espléndidas vistas, pues
dominan la cancha de golf.

La planta baja.

264

Zi§1-R

DO,




BISLIOTECA

Una vista del edificio social.
Hindu Country Club. - El Edificio Social.

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.

ta parcial de la cancha de golf desde el edificio social. La planta alta del edificio social.
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Vista del “dormy house” a través de la piscina de natacién.

acceso a la sala de estar; a ambos costados, los dormitorios

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.

El edificio para el “dormy house” es de planta que se amueblados de manera de aprovechar bien el espacio. Los
alarga, frente a la piscina de natacion. El plano de la cuartos para duchas, los banos y un bar, completan el
construcciéon es claro y sencillo: una galeria central da conjunto, planeado para una vida sencilla y cémoda.
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La Torre de Agua y el Mirador
del Hindu Country Club.

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.

En el sitio mas alto del terreno que queda cer-
ca de la piscina de natacién se construyé la
torre tanque y mirador. Naturalmente que se
ha procurado que ella conservara, en sus lineas,
una decidida armonia con el resto de las es-
tructuras levantadas. En los detalles construe-
tivos que se adjuntan, podran apreciarse sus
principales caracteristicas.
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La caballeriza tenia como programa mi-
nimo la construccién de 50 boxes, debien-
do preverse una facil ampliacién que per-
mitiera duplicar su capacidad. La solucién
adoptada permite una fiscalizacién cémo-
da de cada unidad, compuesta de 8 hoxes
y una calle secundaria que desemboca en
la galeria, y que une todas las circulaciones
parciales y comunica directamente con la
salida hacia las canchas de polo y el pi-
cadero.

Dos de las tres alas estan destinadas a ho-
xes; la tercera, para las habitaciones de
peones, termina en un ensanche de la ga-
leria que tiene un gran hogar y se utiliza
para los almuerzos campestres. Completan
este pabellon el depésito de monturas, la
talabarteria, el depésito de forrajes, la ad-
ministracion y las habitaciones del cuida.

dor.

Las Caballerizas del Hindu

Country Club.

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.




Vistas de las caballerizas. La de arriba estd tomada desde la galeria del pabellén de polo, rugby y hockey.




Pabellon de Polo, Rugby vy Hockey del Hindui Country Club.

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.




El pabellon de polo, rughy y hockey exigia dos vestuarios capacidad con la gran galeria que rodea dos de sus lados
para hombres con accesos independientes, un vestuario pa- con vistas a las canchas de rughy.
ra mujeres y una amplia sala de estar, que aumenta su




Casa de Palos y Administracion.

en el Hindu Couniry Club

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.

El depésito de palos y administracion fué situado
en el trayecto que recorren los jugadores de golf,
para dirigirse al hoyo de salida, en un lugar es-
pecialmente ubicado para vigilar la zona de mayor
movimiento en el club desde el amplio ventanal
de la administracién.
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Una Vivienda Individual en el

Hindu Country Club.

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.

La casa particular del Sr. Guido Casella, de caracteristicas que guardan
armonia con el resto de las construcciones sociales levantadas.




La Casa Particular del Senor

Francisco A. Borgonovo.

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.




La Casa Particular del Sr. Francisco A. Borgonovo
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ESTRADA Y CUENCA, ARQS.
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La Casa Particular del Sr. Francisco A. Borgonovo en el Hindii Country Club

ESTRADA Y CUENCA, ARQS.
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ALFREDO P. ETCHEVERRY, ARQ.

Son poco frecuentes los casos como éste, de un terreno de frente amplio, bien
orientado y con el beneficio de afosos arboles cuya ubicacion permita la cons-
truccion del edificio que se proyecta levantar, proporcionandole de inmediato
un complemento insustituible de belleza. Su hallazgo es una especie rara de
suerte en nuestro medio, en el que el fraccionamiento de la tierra en parcelas,
librado exclusivamente a la especulacion, ha tenido por consecuencia la desna-
turalizacion de nuestras viviendas. Esta casita, concebida en funcién de un
presupuesto asaz estricto, responde plenamente a los habitos de vida de sus
duenos y ha sido proyectada en forma de permitir una posible ampliacion
futura.

Su emplazamiente sobre un costado da lugar a una amplia franja de jardin
que favorece el asoleamiento de los locales principales distribuidos hacia el
Noreste v Noroeste.

La simplicidad de los elementos constructivos y su costo reducido, impuestos
por la economia, han permitido, no obstante, el logro de formas agradables y
légicas. La entrada, constituida por amplio alero que es prolongacion del
techo y complementada con la variedad de colores dados a la puerta y posti-
gones, asi como con el hermoso arbol que se destaca, tiene un encanto par-
ticular.

El comedor y sala, de estar dispuesto con su lado mayor sobre el frente en el
que se han ubicado dos amplias ventanas, recibe abundante luz y resulta con su
“fireplace” un lugar.de atraccién, amable y muy practico.

El conjunto que se destaca del amplio marco verde que lo rodea, tiene la gra-
cia de lo sencillo vinculado a la naturaleza.
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CASA DE RENTA DE DOS PLANTAS
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HECTOR CIVELLI, ARQ.

Fachada de la casa, situada en la calle General Artigas 559

La casa de renta que ilustra la fotografia y planos adjun-
tos, esta compuesta de ocho departamentos distribuidos en
dos plantas.

Al proyetcar la obra se ha tenido en cuenta la zona de
ubicacién, dotando a los departamentos de ambientes de
buenas dimensiones y, en la medida que permitian la su-
perficie del terreno y la edificada, se ha procurado ase-
gurar los maximos beneficios en cuanto a iluminacién,
asoleamiento y ventilacién.

Los departamentos de planta baja poseen amplios patios
y los de planta alta cémodas galerias, que permiten un

buen desahogo a las viviendas.

Todos los departamentos estan dotados de placards, mue-
bles de cocina, cocinas a gas y agua caliente en todos los
artefactos, procedente de un calefén central.

En el frente, de lineamiento clasico modernizado, se ha
buscado un efecto decorativo haciendo contrastar el revo-
que blanco de contramarcos, molduras y cornisas, sobre
un fondo de revoque simil piedra color crema. Contribu-
yen a darle realce el rojo del ladrillo a la vista y la to-
nalidad del marmol Talamina empleado en el zécalo,
pilastras y coronamiento de la puerta de entrada.
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La revista americana “Architectural Record” ha publicado un estudio sobre el fuiuro
desarrollo de las estaciones de servicio; tal estudio realizado en conjunto por los re-
dactores de la revista citada y la National Petroleum News es, pues, la sintesis de la
experiencia de arquitectos y de técnicos de la industria del petréleo. Como muchas de
las consideraciones y detalles de los proyectos publicados pueden tener avlicacién mas
o menos general en otros paises, nos ha parecido interesante traducir una parte de ese

trabajo, para conocimiento de nuestros lectores.

EL COMERCIO DARA
ESTACIONES

FORMA A
DE SERVICIO

LAS NUEVAS

POR HENRY OZANNE.

Para las estaciones de servicio de la postguerra habra po-
sibilidades vastamente ampliadas de comerciar y aqui ex-
ponemos algunos de los pensamientos corrientes de la
industria sobre la cuestion. Nosotros creemos que no hay
modo mas radical de establecer la diferencia entre las
estaciones de servicio del pasado y las del futuro, que
refiriéndonos al programa de ventas. Este programa de
ventas aumentado, va a traer probablemente mas cambios
en los edificios de las estaciones, inmediatamente lespués
de la guerra, que cualquier otro factor aislado. El afectara
la ubicacién de las futuras estaciones, el tamano de los
establecimientos y la disposicion asquitectonica de los sa-
lones de venta en relacién a la facilidad de servicios. Va
a incitar, no solamente a usar nuevos méiodos de exhibi-
cion, sino también a una adaptacién mayor de todo el
interior a la circunstancia de una numerosa concurrencia
femenina.

Los cambios comerciales, determinados por la guerra, se
estan precipitando ahora mismo. Los afios de guerra son
tiempos de habitos de compra instables. Todo el mercado
de los consumidores se trastorna a medida que el publico
abandona sus habitos de compra de toda la vida en busca
de mercaderias nuevas y cada vez mas escasas. Pronto se
crea una nueva actitud vsicolégica que empuja a buscar
cualquier nueva fuente de ventas y esa disposicién esta
quebrando ahora mismo, antiguos prejuicios que existian
en el pasado contra las mercaderias de las estaciones de
servicio. La inclinacién del piblico a comprar a lo largo
de los caminos nuede estar muy generalizada antes del fin
de la guerra.

Dos historias ilustran bien el caso. Una ha sido contada
por el gerente de ventas de una compania petrolera que,
conduciendo su coche por un camino del oeste del pais,
vi6 al frente de una estacion situada al borde del camino
dos docenas de muestras de linéleo que se ofrecian al pa-
sante. Esto era realmente algo nuevo. El gerente de ventas
par6 su coche y averigué las cosas al empleado. Y esto es
lo que escuché: “Yo pago $ 50 de alquiler aqui y durante
tres meses todo lo que pude hacer fué trabajar para pa-
garlo y para adquirir alimentos. Antes vendia 12.000 galo-
nes de nafta por mes y ahora no vendo ni la mitad. Yo
compré dos rollos de linéleo para mi casa y después me
di cuenta que habia cometido un error, comprando uno
mas de lo que me hacia falta. Traté de vender el que me
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sobraba y se lo llevaron antes de una hora. Compré doce
rollos mas para probar en mayor escala y como el plan
marchaba bien, arreglé las cosas de otro modo; ahora con-
sigo las muestras y sobre ellas, tomo las 6rdenes. El asunto
marcha bien y estoy haciendo dinero™.

El segundo cuento es el de una gran compaiia petrolera
que hizo la prueba de vender hielo en Detroit el ultimo
Verano. Se hizo un arreglo con una fabrica de hielo que
se habia visto forzada a interrumpir las entregas a domici-
lio por falta de personal. La misma compania fabricé y
distribuy6 56 cajones para hielo entre estaciones de ser-
vicio. Cada estacion tomé de 1200 a 1500 libras de hielo
diarias, suficiente para un término medio de 40 consumi-
dores. La idea tuvo éxito de inmediato; no hubo dificultad
en la venta y las estaciones ganaron algun dinero en ella.
Los compradores llegaban con sus coches, separaban el
hielo necesario, lo ponian en el baul del automévil y se-
guian viaje. El plan sera extendido el préximo Verano.
Tales historias indican los habitos cambiantes de los auto-
movilistas americanos y dan una idea de las posibilidades
de la venta en estaciones de servicio en tiempos de paz.
Pero si el cambio es ahora rapido, esta de acuerdo con
toda la historia del desarrollo de las estaciones de servicio
como punto de compra para los poseedores de automévil.
Este crecimiento ha sido apresurado por la creciente con-
gestion de los centros comerciales de las ciudades y la
consecuente descentralizacion que ha estado teniendo lugar
en las comunidades urbanas durante una década.

Tres principales categorias de productos constituyen la
posible base comercial de una estacién de servicio: 1) los
productos de petroleo (nafta, aceites, grasas); productos
afines y servicio (gomas, baterias, accesorios y los servi-
cios que implican, como arreglos del motor, ajuste de los
frenos, ete.) ; 3) otros items no directamente relacionados
con el automévil. El crecimiento de los negocios de las
estaciones de servicio se ha realizado en primer lugar en
la tercer categoria y después en la segunda.

Vamos a citar sélo un ejemplo en el grupo de los productos
afines: el negocio de las baterias. De acuerdo a Herbert
King, vicepresidente de la National Battery Co., ese ren-
glén provee un mercado anual por concepto de venta de
baterias nuevas, recarga, alquiler, servicio, cables y la ven-
ta de baterias usadas, de $ 300.000.000.

Y las ventas de baterias durante la guerra no han dismi-




Un modelo avanzado de estacién de servicio actualmente en uso. El “tambor” que da forma a la parte central del edificio es distintivo de
una marca. El terminado es en esmalte y la construcciéon hecha a base de elementos standardizados.

nuido, por causa del uso de coches viejos. En realidad, Mr.
King estima que los negocios del ano 1943 han sido un
12 % mayores que en 1941. Los afios de postguerra seran
aun mejores.

Mr. King sefiala cuatro maneras en que puede mane-
jarse el negocio de baterias, y sus sugestiones pueden ser
aplicables a otros productos:

1) Propaganda y venta de la marca del fabricante por un
distribuidor. En este caso los dueios de la estacién reciben
un descuento del detallista por su intervencién en la venta.
2) Venta de una marca propiedad de una compania fa-
bricante de gomas en cuyo caso ésta hace un descuento
a los propietarios de la estacién.

3) Compra de la bateria al fabricante v reventa por la
estacion.

4) Venta y distribucién por la misma compaiiia propie-
taria de las estaciones de servicio, de una hateria que fa-
brica otra firma, pero que se vende con la marca especial
de la empresa vendedora, que se hace cargo de la respon-
sabilidad del programa de venta y distribucion.

La creciente necesidad de espacio para estacionamiento en
las areas metropolitanas han apresurado el desarrollo de
las estaciones relativamente distantes, aue han crecido en
el centro comercial de la comunidad donde estan ubicadas.
Esto ha conducido también a una relacién mas personal
con el automovilista, a través de un contacto frecuente
y un servicio continuo. Estos factores se han traducido en
la necesidad de una ampliacién de los negocios del opera-
dor de las estaciones de servicio y es en ese tipo de sitios
que se han desarrollado las suver estaciones. Tales sitios,
por su aspecto residencial y comercial, estan a mitad de
camino entre el centro y los suburbios. Creemos que esta
es la unidad geografica que ofrece las mayores oportuni-

—

dades de negocios a las estaciones de servicio después de
la guerra y, en general, la importancia de la venta de
mercaderias de caracter variado aumenta en las zonas de
descentralizacion. Las estaciones de cruce de caminos, l-
timo limite del proceso de descentralizacidén, podran ven-
der mercaderias que no podrian mancjar con beneficio
estaciones metropolitanas, como ser semillas, overalls, ete.
Esto quiere decir que la venta de productos del petroleo
se hara relativamente menos importante y que la venta de
articulos afines y mercaderias generales aumentaré en rela-
cién a la descentralizacion desde las zonas de poblacién
densa, hacia las de poblacion mas diseminada.
Este aumento de los negocios de las estaciones de servicio
obligara no solamente a tener un mayor stock de merca-
derias, sino también. exigird servicios adicionales en la ins-
talacién, un precio menor y una ubicacién conveniente.
Para desempenar su papel de postguerra, la estacion de
servicio estara caracterizada vor un salén de exhibicion
de mercaderias mucho mayor. Mostradores y vitrinas re-
emplazaran en gran medida los actuales estantes abiertos.
Esto a la vez exigira que una parte mayor de la superfi-
cie de piso de la estacion esté dedicada a las ventas de
mercaderias. A medida que el volumen de negocios se
expande, el margen de beneficio se estrecha y el factor
competencia se vuelve mas importante. El operador de la
estacion de servicio de la postguerra, méas aun que en el
pasado, sera un pequeflo comerciante, pero no necesaria-
mente un negociante en ramos generales. Intereses espe-
ciales lo van a mantener siempre en una clase diferente.
Esto da motivo para preguntar de qué tipo sera el hombre
que, solo, atendera la estacién del futuro. Talvez la regla
sera la estaciéon con el encargado que dedicara a las ventas
la mayor parte de su tiempo. El “empleado” tal vez sea
(Sigue en la pag. 196, 22 parte).
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UNA ESTACION PARA UN AEROPUERTO MUNICIPAL

Con dos niveles para automdviles y aeroplanos

POR 1. 1. GORDON CARR, ARQ.

Si la mitad de las predicciones que se han hecho sobre el ampliar la escala de suministro de combustible y los ser-
aeroplano se convierten en realidad, las estaciones de ser- vicios y planteara un problema de coordinacién al arqui-
vicio de los aeropuertos van a entrar en la categoria de tecto.

grandes negocios. Con la perspectiva de reunir grandes y Para este estudio, Mr. Carr ha considerado una posible
pequenos aeroplanos —de pasajeros, flete y particulares— estacion de servicio para un gran aeropuerto municipal.
y talvez helicépteros como taximetros aéreos; automdviles, Se supone que la estaciéon tendra que atender automdviles,

camiones y hasta embarcaciones, el aeropuerto tendra que que llegan tanto del aeropuerto como del gran camino ad-




yacente y también pequefios aeroplanos privados. (Se supone que
los aeroplanos comerciales tomaran combustible en sus hangares).
Siendo la circulacién el primer problema, la estacién ha sido des-
arrollada en un proyecto de dos niveles, con los coches atendidos
arriba y los aeroplanos abajo. Ademas de tener facil acceso tanto
desde el aeropuerto como desde el camino, los coches tienen también
un facil trayecto a través de la estacién, moviéndose alrededor del
circulo hasta un “box” y después circulando hasta la rampa de
salida. Un signo indicador en la entrada le dice al conductor cua-
les surtidores estan libres. Un techo se extiende sobre dos de los D,sm\
surtidores como proteccién contra el mal tiempo. En las hombas, - ‘ I
los coches miran hacia el campo de aviacién, dando asi a los ocu-
pantes una vista de las actividades del aerédromo. Pero en su linea
de visién hay vidrieras de exhibicién de mercaderias colocadas
alrededor del perimetro de la terraza.

Los coches reciben combustible de un mecanismo escondido en la
plataforma. El pico de la manguera es insertado en el tanque, su-
jetado a él, se pone el indicador en la cantidad de combustible
deseada y un mecanismo de corte hace el resto de la operacién auto-
matica. Una sola persona puede, asi, atender a varios coches a
la vez.

Para servicios de engrase se usa el primer “box”. Cuando el coche

AVIATION 1

esta en posicion, se abren unas puertas-trampa en el piso para per- T €QUIP MEN

0 ISPLAY

mitir el engrasado desde abajo.
Los aeroplanos privados son atendidos desde el nivel del campo de
vuelo, llegando directamente remolcados hasta la plataforma cir-
cular. Después que el avién toma posicién sobre una mesa gira-
toria, el aparato de cargar combustible se levanta desde debajo
de la plataforma. Una vez cargado el avién, vuelve a esconderse
por medio de un mecanismo hidraulico, para dejar la plataforma
libre de toda obstruccién. Después, la mesa giratoria, operada eléc-
tricamente, hace girar al avion para que dé frente al campo de
vuelo.
Para trabajos de otra clase, el aeroplano puede penetrar debajo
de la plataforma superior, en lugares preparados al efecto. Alli
puede recibir la misma atencién que se brinda a los grandes avio- \
(Sigue en la pag. 196, 22 parte).




UNA ESTACION PARA UN CENTRO DE COMPRAS

HENRY S. CHURCHILL, ARQ.

Al trazar este proyecto de una estacién de servicio para
la post guerra, el Arq. Churchill ha tenido una oportuni-
dad sin precedentes. Ha tenido como fuente de informa-
cién el dictamen sobre las tendencias del comercio futuro
preparado por la revista National Petroleum News, a que
nos referimos al principio. También ha dispuesto del ana-
lisis de las estaciones de servicio en relacién con los
centros comerciales por el eminente urbanista Clarence S.
Stein. Este es, por lo tanto, no un proyecto de quimera,
sino un anticipo digno de confianza.

Aunque no existe informacién oficial al respecto, se sabe
que un numero de companias han estado comprando, si-
lenciosamente, considerables extensiones de terreno frente
a caminos para estaciones de servicio en vinculacién con
centros comerciales. El plan particular que aqui se presen-
ta, puede ser usado ya como centro de una pequena co-
munidad o en el camino al centro de una gran ciudad.
En cualquier caso, la estacién estara ubicada en estrecha
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relacién con una zona residencial y debera evitar la
congestion.
Desde el punto de vista de las companias de petréleo,
ciertas caracteristicas del plan se ponen enseguida de ma-
nifiesto. La estacién de servicio es el primer elemento que
se ve desde el camino. El ingenioso arreglo en diagonal
hace que el estacionamiento de atras sea tan visible desde
la distancia como el de adelante. Hablando estrictamente,
apenas se puede decir que haya parte de frente o parte
posterior en este proyecto.
El acceso es facil. El conduntor que “casi se ha pasado”,
viniendo a velocidad, tiene una segunda oportunidad de
entrar por el extremo del lote, detras del almacén.
Tanto los servicios como los locales de venta de la estacién
han sido ampliados. T.a exhibicién de mercaderias atrae
inmediatamente al que llega. Las mujeres, que forman la
mayoria de los compradores, daran la bienvenida a la
oportunidad que se les brinda para “estacionar los chicos”
(Sigue en la pdg. 196, 22 parte).
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En un camino principal, la atencién del motorista no
puede ser atraida por el despliegue de mercaderias en una
vidriera de exposicién. Los juicios se forman sobre ia base
de la apariencia del centro de compra como un conjunto.
Estos hechos aconsejaron el plan adoptado de edificio aie-
jado del camino. En el anteproyecto se habia adoptado
un arreglo en semicirculo, abierto hacia el boulevard. Este
proyecto axial fué descartado por el hecho real de que
el automovilista gue viene a gran velocidad se aproxima
seglin una tangente. La curva fué entonces reajustada para
darle al conductor las mejores lineas de vistas desde lejos

BOULEVARKD

HEKRY S CRURCHILL ADCHITCT NY.CITY 44

hacia la estacién de servicio, el almacén, el mercado; es
decir, todos los rasgos esenciales del proyecto. El campo
de juegos vigilado, fué convenientemente ubicado cerca de
la entrada principal. No se ha permitido que el estacio-
namiento de frente o de adelante oscureciera el conjunto
de los edificios, tal como ocurria por error en ejemplos
anteriores. Nétense las muchas entradas y salidas. Abajo,
vista desde el estacionamiento posterior, mostrando arcadas
atractivas que hacen de esa fachada posterior “otro frente”
y no el patio o dependencia desaseada frecuente en los
ejemplos actuales.




ESTACION PARA UNA HOSTERIA SITUADA SOBRE EL CAMINO

HARWELL H. HARRIS, ARQ.

La inclusién de camiones y camioneros en esta estacion de
servicio proyectada para un camino de transito rapido, es
lo que da al proyecto su interés especial. Aunque esta
es la primera vez, que sepamos, que un arquitecto compe-
tente ha dedicado tan cuidadosa consideracién al camio-
nero, la idea estd basada en una experiencia reiterada ya
existente.

Grande como es, esta hosteria a la vera de un camino esta
proyectada de manera que puede irse construyendo pro-
gresivamente, empezando por un muy pequeiio nucleo.
Las otras consideraciones que han gobernado el proyecto
pueden ser recogidas de las notas que el proyectista es-
cribié como guia para su trabajo.
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No hay que depender de signos escritos para hacer cono-
cer las comodidades. Hay que dejar a la gente la idea de
lo que tiene que hacer, al ver a otros que lo hacen.

Haga visible el establecimiento desde la mayor distancia
posible para todos los coches que se acercan. Esto puede
implicar colocarlo a una cierta distancia del camino de
manera que la vista no sea bloqueada por los coches co-
locados al frente. Recuerde la velocidad de los coches.
Procure que el trabajo de jardineria a lo largo del camino,
lleve a mirar hacia los edificios.

Ponga el lado largo de los edificios a la vista de los coches
que se aproximan. Alargando las construcciones tanto co-
mo sea posible para presentar el mayor blanco.




Haga visibles todos los servicios desde el camino: surtidor,
atencion mecanica, oportunidad de comer, de dormir. Ha-
ga que todos los servicios sean visibles para el conductor
que esta sentado en su automédvil mientras se le carga
combustible. Trate de que los coches que apuntan hacia
el grupo de edificios, puedan ver otras comodidades que
se le brindan.

Dele al conductor la oportunidad de “cambiar de opinién”.
1) Cuando se viene aproximando por el camino (con una
segunda entrada.

2) Mientras esta esperando que le carguen nafta. Haga
que sea posible conducir desde el surtidor hasta el come-
dor o los dormitorios sin tener que hacer maniobras in-
cémodas.

Separe las corrientes de circulacion pero no vuelva dificil

la tarea de un conductor que quiere comprar algo que
vi6 a ultimo momento.

Reconozca el hecho que todo lo que se mueve, es en auto-
moviles y que ello requiere espacio generoso para hacer
esos movimientos rapidos y faciles. Haga todo a la escala
del hombre en su coche. Haga las curvas apropiadas para
el coche que se mueve, sin necesidad de las marchas hacia
atras.

Trate de que un servicio de surtidores atienda a:

1) Los clientes de combustible solamente;

2) Los que llegan a alojarse y comer;

3) Los que se van después de haber comido o dormido;
4) Los camiones.

TRUCKS




Trate de agrupar la lubricacién y si es posible el lavado
de coches y las reparaciones con la estacisn de surtidores.
Planee la posibilidad de aue una sola persona maneje
todo el servicio de combustible en las horas de poco tra-
bajo; y también quiza la lubricacion. Distribuya las mer-
caderias en exhibicién de manera de hacerlas visibles en
lo posible desde los coches y desde los caminos que llevan
a los dormitorios.

Tenga en cuenta la posibilidad de crecimiento en la mag-
nitud y variedad de todas las clases de negocios a lo largo
del camino.

Considere la naturaleza de la region.

1) ;Cuales son los productos regionales que pueden ser
vendidos a los turistas? Proyecte pequeiios negocios agru-
pados alrededor de un patio jardin.
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2) ;Qué numero y clase de clientes potenciales viven den-
tro de un radio de 50 kilémeiros? Puede un almuerzo en
el patio bajo la glicina, combinarse con una visita al ne-
gocio del orfebre, del alfarero o ceramista, de manera que
pueda convertirse en una excursién para las mujeres de la
region?

Unidades de desarrollo:

1) Nafta y aceite solamente;

2) Nafta y aceite, mas una instalacion para comida al
paso;

3) Nafta y aceite, comida al paso, mas una terraza para
comer;

4) Agregue un comedor y dormitorios para camioneros:
5) Agregue pequefios comercios y el patio, y mas cabinas.




UNA COMBINACION INSUSTITUIBLE EN SU NUEVA CASA

CORAZON DE HOGAR

Rinde 10 veces mas calor.
No produce corrientes frias.

Elimina continuamente el aire viciado e
inyecta aire caliente y puro del exterior.

Calefacciona a varias habitaciones.

® Se adapta a todos los estilos arquitec-
ténicos.

SINONIMO DE CALOR DE HOGAR
“"CORAZON DE HOGAR"

CONFORT MAXIMO PARA
VD. Y LOS SUYOS

ETERSOL

® ETERSOL es la solucion de los maoltiples
problemas que plantea el secado de la ropa.

® ETERSOL no hace de sus habitaciones y
jardin un desagradable secadero de ropa.

® ETERSOL seca su ropa en 25 a 30 minu-
tos, y

® ETERSOL es econémico en su funcionamien-
to, gastando solamente 10 centavos para
secar el equivalente de 8 metros de soga.

CON “ETERSOL” NO HAY DIA SIN SOL |

GEORGE A. DODDS LTDA.

COMPANRNIA INDUSTRIAL Y COMERCIAL

{ 4107

TELEF. 31 | o0 ~ TUCUMAN 559

== NUESTRA
ARQUITECTURA
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PIZARRAS NATURALES para

TEGCHOS

BRASIL

U. T. 26, Garay 4430
BUENOS AIRES A N

118

UNA ESTACION PARA UN AEROPUERTO...

(Viene de la ndg 286).

nes comerciales en sus hangares. Reparaciones me-
nores, revisacién del motor y aun estacionamiento
nocturno (para aviones de no mas de 12 metros
entre puntas de las alas) son posibles en esta es-
taciéon de servicio. Para trabajos especiales esta
siempre disponible un tractor de remolque.
Entre las columnas que soportan la plataforma su-
perior, hay sitios preparados para la exhibicion de
equipos de aviacién, para atraer a los aviadores
particulares que usan los servicios de la estacion.
La parte central de la misma estaciéon esta destina-
da para comodidades del piloto y sus pasajeros.
Alli puede tomar banos de lluvia, cambiar su tra-
je, dar citas o simplemente esperar en un lugar
que ofrece mayores comodidades que en el edi-
ficio principal del aeropuerto.

UNA ESTACION PARA UN CENTRO...

(Viene de la pdg. 288).

lo mismo que el auto, bajo vigilancia digna de
confianza. Buenos principios de urbanizacion son
manifiestos en el plan. En ese sentido la estacion
viene al final y no al principio entre los elementos

CALEFON AUTOMATICO
A KEROSENE

NUESTRA = ==
ARQUITECTURA

PROCEDENCTIA
Medidas

G E L E. A

AGUA CALIENTE

A GAS DE KEROSENE
CON ARTEFACTOS ORBIS

ORBIS

S A. INDUSTRIAL METALURGICA

CALLAO 53-61

Buenos Aires

U.T. 38 - Mayo
2024 - 26

PORTUGUESA

50.225 x 0.35 m.
(0.25 x 0.50 m.

NG ETLTI

considerados. Primero viene un centro de compras
con un acceso libre para peatones desde los ba-
rrios vecinos; facil acceso al mismo tienen tam-
bién los automéviles que proceden desde el ca-
mino; segundo, adecuado estacionamiento, fuera
de la calle; tercero, una estaciéon de servicio ade-
cuadamente proyectada en relacién al espacio de
estacionamiento.

EL COMERCIO DARA FORMA...

(Viene de la ndg. 28})

introducido en lugar del encargado que corre in-
distintamente de un trabajo de lubricacién a otro
de vender un juguete para el bebhé. A medida que
el programa de ventas se va integrando mejor con
el negocio total de la estacion de servicio, talvez
deban adoptarse métodos mas avanzados de co-
merciar, tales como el adecuado planeo de stocks,
el estudio periédico del mercado, y atin progra-
mas de propaganda. El entrenamiento y la expe-
riencia en las ventas va a ser tenido en cuenta de
manera creciente.

El sitio que ocupara el programa de ventas en la
futura estacién de servicio va a dictar cambios
no solamente en el plano de la estacién misma
sino también en su ubicacién, tanto en relacion

COCINA CON CALDERA A KEROSENE




PINTURERIA y
PAPELERIA DEL NORTE

Variado surtido

de papeles pin-

tados. Las ulti-

mas novedades
en TEKKO vy
SALUBRA

Vicente Biagini y Hnos.

PARAGUAY 1126
U.T. 4], Piaza 2425
Buenos Aires

ASFALTO
FIELTROS ASFALTICOS
TECHADOS

PERSONAL _ESPECIALIZADO
USINAS PROPIAS

SEGISMUNDO P. FRANCO

PERYV 373 33-3737- 2488

PROTETJA
SUTECHO

PINTANDOLO
CON

Al

GRAFISOL

PRESERVA Y EMBELLECE
Solicite folletos con colores
Fco. J. COPPINI
CHACABUCO 82 - U.T. 33, Av. 9676

MOSAICOS
MARTIN E. QUADRI
Fundada en el afio 1874

Avenida Angel Gallardo 160
(antes Chubut)
(Lindando con el P. Centenario)
U. T. 60, Caballito 0301 - 2564
Coop. Tel. 988, Oeste

Las copias de pla- [=
nos del edificio cine

Normandie {fueron
confeccionadas por
LA |OTO
ARGENTINA

Rivadavia 751 Buenos Aires
U. T. 34, Deftensa 2964 y 3572

CATTANEO

CORTINAS DE ENROLLAR

PROYECCION A LA VENECIANA
SISTEMA AUTOMATICO

i i
8 en ]

PERSIANAS INTERIORES
PLEGADIZAS
AMERICANA

[Lu X"

Exposicién y Ventas:

GAONA 1422 - U. T. 59-1655

FABRICAMOS:

Aranas, Faroles
Apliques - Morillos
Rejas
Consolas, etc.

Herrajes -

Se electtan tra-
bajos sobre cual-
quier dibujo.

HERRERIA ARTISTICA FORJADA

LUIS PEDROLI
SINCLAIR 3151 U. T. 71-1783

CORREOS
NEUMATICOS

Simon, Leisse y Cia.

COPIAS
DE

PLANOS

IMPORTACION DE PAPELES Y TELAS
Articulos para dibujos en general

DESALVC Hnos.

Sucesores de S. Casagrande

B. de Irigoyen 276 F : _
T T w e ol L EITa Prusiato

U. T. 38, Mayo 4647 Galato y Sepia

Premiada en varias Exposiciones GARAY 737 U. T. 23-3258
TALLERES
GQRAFICOS
ALFONSO RUIZ & Cia
. MEJICO 667
U, T. 34 - 6544




GUIA PROFESIONAL

CALEFACCION

D. Fortunato & Cia.

INSTALACIONES DE
CALEFACCION

en todos los Sistemas y Anexos

Instalaciones de quemar petréleo

QUESADA 2670 — U. T. 70-5024
BUENOS AIRES

CALEFONES

HURI

Supercalefones y

Cocinas a Gas
Seguros - Sélidos - Econémicos
Exposicién y Ventas:

SARMIENTO 2745
U. T. 47, Cuyo 4353

CARPINTERIA Y
HERRERIA

César Stringa e Hijos

CAMARONES 2840 - 44
U. T. 59, Paternal 3258

Carpinteria Artistica de Obras

D’ALVIA Hnos.

Instalaciones, Decoraciones y
Persianas de enrollar - Espe-
cialidad en Trabajos Artisticos

1455 Guevara 1459 - U. T. 54-0392
Altura Triunvirato al 3000 - Bs. Aires

Miguel Quatraro
Carpinteria
Ebanisteria

°
INSTALACIONES
DECORACIONES - MUEBLES
Avda. TRES CRUCES 4048-52
U. T. 50, Devoto 3969 - Bs. Aires

CONSTRUCTORES

Luis V. Migone
ING. CIVIL

EMPRESA CONSTRUCTORA

Arenales 2428 U. T. 44-9119

EMPRESA DE CONISTRUCCIONES

"OETTEL"

CORRIENTES 4634
U. T. 79, Gémez 6153

Ing. E. y E. Maurette

EMPRESA CONSTRUCTORA

C. Pellegrini 1263 - U. T. 44-1001

Arq. Juan F. Lazzatti
EMPRESA CONSTRUCTORA
CARPINTERIA MECANICA

U. T. 61.0763
U. T. 107

Famatina 3399
Adrogué, F. C. S.

MOBLAJES
Y

DECORACIONES

Angel di

Decoraciones de
Tapiceria

Baja

interiores

Bustamante 884
U. T. 79, Gémez 4295

CASA RIZZA

47, Cuyo 4960 CASTELLI 135

ELECTRICIDAD

José Rusconi

Fabricante
de Artefactos Eléctricos

GUARDIA VIEJA 4438
U. T. 54, Darwin 5535 - Bs. Aires

Importacién Exportacién
LAMPARAS FLUORESCENTES
Equipos Completos - Repuestos
y Szrvicio para todas las marcas

Proyectcs e Instalaciones de lluminacion

Beruti 3778 U. T. 71. 0954

ESCULTORES

Alejandro Paladini
ESTUFAS, ESCULTURAS Y
FRENTES

Morén 2655 U. T. 63 - 8552

CARPINTERIA MECANICA MOSAICOS

HIERRO FORJADO
COBRES A MANO
Y
BRONCERIA ARTISTICA

S. GIROLA
FUNDICION BRONCERIAS
ESCULTURAS ARTISTICAS
PATINAS COLORACIONES

FABRICA DE MEDALLAS

Rodr. PENA 280 - Bs. As. - U.T. 37-0434
CORRIENTES 530 - Rosario - U.T. 24622

RODOLFO RAPETTI

Ex Empleado de la Casa Thenée

Hierros forjados - Cobres a mano -
Cerdmicas de Estilo - Arafas - Faroles
- Ldmparas - Herrajes para barguenos
y chimeneas

CARLOS PELLECRINI 748
U.T. 41-4612 - Bs. Aires

TALLER EN
LA CASA

LADRILLOS

SUCESION DE

FRANCISCO CTIBOR

FABRICA DE LADRILLOS
Ringuelet F.C.S. - U. T. 890. La Plata
Escritorio: Avda. de Mayo 878
U. T. 34, Defensa 8580
LADRILLOS MACIZOS F. C. aprobados
por la Dirde las O, S. de laNacién
HUECOS PATENTADOS para entrepisor
azoteas, chimeneas, bebederos, etc.

MARMOLERIA

MARMOLES

Erminio Celsi & Cia.

R. de Janeiro 631 esq. Diaz Vélez
U. T. 60, Caballito 1840
Buenos

Aires

MOSAICOS

REVESTIMIENTOS Y ESCALERA

V. MOLTRASIO e HIJOS
S. R. L. - Cap. § 200.000

Exp. y veni~: FED. LACROZE 3335
U. T. 5% Darwin 1868 Bucnos Aires

VITRAUX

CASANOVA Hnos.

Vitraux D’Art
En todos los estilos

Av. FOREST 731-233
U. T. 54, Darwin 8050




A BETO

CONSTRUCCIONES
S. R. L

Arq. JOSE LUIS ABERASTURY FLORIDA 347
U. T. 31, Retiro 0429

Realizé en el Hind0 Country Club

AMPLIACION EDIFICIO PRINCIPAL
CABALLERIZAS
PABELLON DE POLO, RUGBY Y HOCKEY
TORRE TANQUE

AMPLIACION DEL CHALET DEL Sr. BORGONOVO

ANDRES E. NATINO £ HYjo | | Hindd Country Club

EMPRESA CONSTRUCTORA
ERNESTO A. NATINO, Arq.

de madera dura rdstica - Techado

DORMY HOUSE

Columnas y Revestimiento de galeria

En las obras del CHALET Sr. PREVE

HINDU COUNTRY CLUB Columnas palmeras - Techos de paja quin-
hemos realizado: chada - Revestimiento exterior de madera
dura e interior del living-comedor - Arma-
zén techo para tejas.

CHALET Sr. BORGONOVO
Primera parte edificio: Techado

VARIOS CHALETS
Techados

el "“"Dormy House” - Adminis-

tracién y depésito de palos - En-

trada principal - Viviendas in-
dividuales de los Sres. Borgono-

vo, Casella, Arndlt, Guilluy, Gia-

compol y Bisignani.

fueron confiados a

NICOLAS THESS

25 DE MAYO 340 U.T. 31-4155

CRAMER 2734 73 - 4394

— NUESTRA
ARQUITECTURA | 99
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e CEMENTO PORTLAND “LOMA NEGRA"

S b
I.[lMA NEEHM

7'9/4 Ag\.“*

INDUSTRIA GRANDE
NACION PROSPERA

al area comercial como dentro del lote. La elec-
ciéon de cruces de caminos, dictada puramente por
consideracién a la venta de productos del petro-
leo, podra estar subordinada a la eleccion de un
sitio en cierta relaciéon con un vecindario consu-
midor. Y la exhibicién de articulos debera ser
reorientada de las paredes del fondo del local a
posiciones visibles que miren a la corriente de
transito. La mayor necesidad de espacio para
estacionamiento desarrollara probablemente las
superficies de terreno laterales y del fondo, tanto
para fines de estacicnamiento como para vidrieras
de exposicion. Esto significara una mayor inver-
sion en terreno y edificio, y conducira a una me-
jor eleccion del sitio.

Otro factor limitativo en el planeo de estaciones
de servicio de la postguerra debe ser mencionado:
los perfeccionamientos técenicos del automévil del
futuro. El uso de gasolinas mas ricas, de 90 oc-
tanos o mas, permitira hacer mas recorrido por
litro de combustible y por lo tanto, la necesidad
de estaciones de servicio a lo largo de la ruta,
disminuye en cantidad. Igual efecto pueden tener
ciertos progresos en los métodos de lubricacion y
en la construccién de motores. Esto si, en cierta

e CEMENTO BLANCO "ACONCAGUA"
e CAL HIDRATADA MOLIDA “CACIQUE"
e AGREGADOS GRANITICOS

LOMA NEGRA S. A.
AV. ROQUE SAENZ PENA 636 - BUENOS AIRES

medida esto podra ser contrarrestado por el au-
mento en la cantidad de automoviles que circulen.
Lo que ofrece el futuro respecto al asunto que es-
tamos tratando, ha sido resumido por el Gerente
General de Ventas de una compania fabricante
de neumaticos que dice:

“Primero, entre los varios tipos de estaciones de
dominante: las go-
mas, baterias y accesorios y la atencién corres-
pondiente esta siendo cada vez mas parte integral
de sus operaciones. Este es un cambio funcional,
determinado por las exigencias del consumidor.
“Segundo, otros articulos y servicios pueden sev
anadidos solamente cuando la ubicaciéon y todas
las facilidades requeridas hacen posible una com-

servicio, hay una tendencia

petencia con éxito.

“Tercero, el comercio detallista por parte de la
estacion de servicio requiere un planeo coordina-
do para todas las categorias de articulos y servi-
cios. Debe darle al operador un juego completo
de herramientas ttiles.

“Cuarto, los automoviles y los articulos y
afines continuaran su marcha ascendente hacia el

servicios

progreso”.

“EL QUINCHANAL ARGENTINO' DE CONSTRUCCIONES ECONGCMICAS
BLOCKS DE PAJA “CORTADERA” PRENSADA PARA TECHAR
PATENTE NACIONAL No. 28.465

NUESTRA FABRICA EN GUALEGUAYCHU (E. R.)

En las construcciones del Hindid Club en
Don Torcuato, les techos de paja prensada
fueron realizados por esta firma.

Nuestra fabrica construye Blccks que pesan
15 Kgrs. el metro cuadrado. Exija siempre
un comprobante de los Blocks de Abelardo San
Pedro, que son construidos con pajas sazona-
das y ccrtadas en su debido tiempo.

®
ABELARDO SAN PEDRO

Depésito
11 SETIEMBRE 3622
Victoria, F.C.C.A.

Casa Central

Av. CENTENARIO 2377
San Isidro, F.C.C.A.

NUESTRA ===
ARQUITECTURA




LA EDIFICACION MODER-
NA TIENE EN LAS APLICA-
CIONES DE LA ELECTRI-
CIDAD, TODO LO NECESA-
RIO PARA ASEGURAR EL
MAXIMO DE CONFORT
QUE PUEDE PROPORCIO-
NAR A SUS OCUPANTES.

CoMp ITALO ARGENTINA DE ELECTRICIDAD

SAN JOSE 180 ~ BUENOS AIRES




CONTRA HUMEDAD

CASA CERESITA, s.R. L.

CAPITAL $ 750.000 m/n.

Imp. ALFONSO RUIZ - Méjico 867 - Bs, As.




